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CASE 5
Grupos 4 e 5



Guerreira Cozinha bem

Mudar a comunidade








Nós conhecemos 4 



Um sonho...
Distribuir comida saudável

e orgânica para a

comunidade



PARELHEIROS

Maior produtora de

orgânicos da cidade de São

Paulo

Altos índices de

subnutrição e

obesidade

15 mil famílias e 50 mil moradores

Comunidade de Vargem Grande, Parelheiros – extremo sul da

cidade de São Paulo, SP



O PROJETO

Marmitas frescas

Marmitas

congeladas

Bolos
Pães

Geléias



Pandemia
+

Distância do mercado consumidor
+

Difícil acesso
+ 

Divulgação pouco elaborada
+

Administração por terceiros

Renda atual:

R$ 750,00

(em média) 

62,5%  da meta

OBSTÁCULOS

Venda Baixa



Marketing dos produtos 

Venda de 50 marmitas por dia

Esquema de Delivery (entrega)

Em consequência disso...

Garantir R$ 1.200,00 por mês para as

empreendedoras

METAS



Ideias de Solução



START

Revisão dos processos administrativos

Precificação 

Identificar e corrigir gargalos

Diminuir CPV (Custo do Produto Vendido)

Segmentação de mercado

Compras

Fluxo de caixa

Fluxograma Padronizar processos internos



Distribuição
Foco nas marmitas congeladas + demanda puxada

Precificação 

Pacotes semanais e

mensais

Venda dos demais

produtos

Mecânica de combos e

descontos

Venda casada

MarketplacesE-commerce B2C Venda B2C

Divulgação da marca

Maior contato com o

cliente final

Venda APENAS dos

produtos secos

Fornecimento para

empresas na alimentação

dos funcionários

Revenda de produtos

Contato pelo e-

commerce

Atendimento direto



Canais nas Redes Sociais

Rebranding

Identidade da marca

Novas estratégias para

cada público alvo

Participação mais ativa




Repaginação das
redes sociais

História das Amaras

História dos produtos

Fotos dos eventos

Calendário de conteúdo

Postagens para interação

Conteúdo

Estratégia de Marketing






Sessão de perguntas



Parceria:

Realização:
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